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PORQUE SON LES PERSONES LES QUE
FAN ELS NEGOCIS

Les veritables son les que se

sustenten en [linterés genui per Ialtre;

fomentant un vincle més solid que generi
pel proisme



El meu ADN és inquiet de mena,
I'esperit emprenedor és innat en la
meva persona. Sempre han
conviscut en mi dos mons:
'empresarial i el social, fet que
m’ha aportat experiéncies en tots
dos ambits. Les dificultats han
trucat a la meva porta més d’una
vegada i sempre he optat per
aixecar-me i continuar caminant i
entenent que totes les experiéncies
duen un missatge perqué un sigui

un xic millor que abans.

Soc consultor autonom. Una de les
meves capacitats innates és la
d’obrir portes, tant en I'ambit
institucional com en I'empresarial
generant relacions solides, aixi com
la coordinacié i desenvolupament
de projectes i/o negocis. La
internacionalitzacié ha format part
del meu cami i tinc una especial
relaci6 amb America Llatina des de
I'any 2000, quan vaig ser membre
de la Junta Directiva de I'Associacid
de Joves Empresaris de Catalunya —
AIJEC— i vaig participar activament a
la Confederacié Iberoamericana de

Joves Empresaris - CIJE.



Presentacio Professional

Sobre
la meva
trajectoria

Membre de la Junta Directiva de la Associacié de Joves Empresaris de Catalunya
(AIJEC) | 2000 / 2002

Freelance com a coordinador de projectes i patrocinis d’AIJEC | 2003 / 2006
Assessor de Presidencia de la “Confederacidon Iberoamericana de Jdvenes
Empresarios (CIJE)” | 2004 / 2009

Partner director de la consultora de promocié de negocis internacional — SETEJE —
amb seu a Barcelona i Lima — creant acords de col-laboraci6 amb institucions
publiques i privades de Mexic i Perd, dins I'ambit de la promocié econdomica i
participant en representacié d’alguna d’elles en fires internacionals.

Promotor i Organitzador de jornades de promocié econOmica, en especial la
realitzada en la Patronal de la Micro, Petita i Mitjana Empresa de Catalunya
(PIMEC), on varen participar institucions dedicades a la inversié i exportacié de
Peru, Colombia i Espafia, aixi com un grup d’empreses de Peru i Espafia

Membre de la Comissié Internacional de PIMEC 2008 / 2010

Relacions amb entitats i patronals empresarials, a nivell nacional i internacional



Serveis

La internacionalitzacié és un aspecte cada cop mes present en la
realitat empresarial actual. Sén varies les dificultats que comporta:
conéixer el mercat, entendre diferents cultures, obrir portes i
aconseguir contactes solids en un entorn que ens és alie. A més a més
de realitzar el seguiment i disposar de personal de confianca disposat a

absentar-se sovint per llargs periodes de temps.

El meu model de assessoria considera que, en la actualitat, introduir
productes o serveis en nous mercats requereix d’accions analitzades al
detall, planejades i fonamentades en un marc estrategic que ens

asseguri |'exit.

Per aix0 escenifico tres fases, cada una d’elles de vital importancia i
interrelacionades en un sistema que se sustenta i articula unes amb les

altres.



FASE 1 |ANALISI DE VIABILITAT

= Homologacio

= Estudi de la competéncia

= Canals de distribucid | punts de venda.

=  Tendeéncies i preferéncies del consumidor
= Analiside I’'entorn (DAFO-FODA)

= Pronostic sectorial

= Elements auxiliars

= Conclusions Fase |

FASE 2 | DESENVOLUPAMENT ESTRATEGIC
FASE 3 | PROCES DE NEGOCIACIO | CONTROL

= Conceptualitzacié de I'estratégia

= Desenvolupament de la negociacié. Seguiment, = Elaboracié de pressupostos - marqueting,

avaluacio i control comunicacio, vendes, distribucio, etc.

= Aplicaci6 de mesures correctores i de = Maniobres de distribucio i

reprogramacié que resultin  del procés comercialitzacio, fixacio d’atributs, preus

’ A . . . . .
d’avaluacio i marges de contribucio, posicionament,

= Conclusions Fase Il mecanismes de execucid del model

= Conclusions Fase Il



La xarxa comercial internacional dels ens dedicats a la promocié economica i/o cooperacié de molts paisos d’América Llatina encara
té molt recorregut per créixer. A més a més, les grans capitals s‘'emporten quasi tots els esforgos de I'actual xarxa doncs sén, per
magnitud, els focus on acostumen a mirar les empreses que volen aterrar i/o invertir-hi, oblidant-se sovint de les regions més petites
on encara, avui en dia, esta tot per fer o hi ha un recorregut de desenvolupament molt important.

El meu model de suport a aquests ens es basa en diferents accions encaminades a:

@ Promoure la internacionalitzacié @ Fomentar la col-laboracié amb institucions i organismes
Especialment de les Empreses Mitjanes de En matéria de promocié econdmica i empresarial per el
les regions representades, obrint nous desenvolupament de projectes conjunts

mercats a Europa

@ Atraccid de socis europeus @ Divulgar i Fomentar els ens representats

Promovent accions orientades a aquest fi Amb els diferents actors governamentals i empresarials como a pol

que diversifiquin 'activitat empresarial d‘atraccio de inversid que fomenti el desenvolupament economic




Contacte

Aquest document es senzillament aixo,
un escrit que necessita ser contrastat
amb treball i fets. Per aquest motiu et
convido a contactar-me i brindar-nos la
possibilitat de coneixer-nos i abordar les
glestions que el teu projecte necessita.

Aqguesta sera la auténtica presentacio.

mail

josepmaria@jmvassessor.com

website

WWW.jmvassessor.com

telefon

+34 670 353 214

skype

jmverdaguer



